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PRESSEINFORMATION

Nachfolge geklart
HAMBURGER YACHT-VERSICHERUNG SCHOMACKER STELLT
SICH NEU AUF

Es gibt Neuigkeiten beim renommierten Hamburger Fachmakler fiir Yachtver-
sicherungen. Die Geschiftsfithrer Andreas Medicus und Volker Reichelt haben
das Unternehmen, das seit mehr als 50 Jahren zu den fithrenden Versicherungs-
experten fiir Yachten und Crews gehort, an den Maklerverbund HBC mit Sitz
in Hamburg iibergeben. Andern wird sich fiir Kund:innen, Mitarbeitende und
Geschiftskontakte nach aufden wenig, denn sowohl der Name als auch das Ge-
schiftsmodell werden genauso bestehen bleiben, wie es sich seit Jahrzehnten be-
wiahrt hat. Die bisher geschiftsfiihrenden Gesellschafter Andreas Medicus und
Volker Reichelt sagen einhellig dazu: ,,Der Verkauf unseres Unternehmens an die
HBC sorgt fiir eine nachhaltige, langfristige Sicherung des Fortbestands. Eine
Nachfolgeregelung aus unseren Familien war nicht moglich, so dass wir im Inter-
esse der Mitarbeitenden und Kund:innen friihzeitig die Weichen fiir die nachsten
Jahre stellen wollten.” Sowohl Volker Reichelt als auch Andreas Medicus bleiben

an Bord und werden das Unternehmen auch weiterhin leiten.

Fiir Hauke Martinsen, CEO der HBC-Gruppe ist die Ubernahme der Hamburger
Yacht-Versicherung Schomacker Versicherungsmakler ein Gliicksfall. ,Wir kon-
nen so unser Portfolio erweitern und dabei auf die komplette Infrastruktur einer
sehr qualifizierten Crew zuriickgreifen. Gemeinsam konnen wir damit die Unter-
nehmensgruppe breiter aufstellen und weiter ausbauen. Davon werden sowohl
die Mitarbeitenden als auch Yachteigner:innen und Chartercrews sowie versi-
cherte Unternehmen profitieren. Andreas Medicus erginzt, ,fiir unsere Crew
eroffnen sich ebenfalls neue Chancen, bisher waren die Hierarchien sehr flach,
es gab eine Ebene fiir die Angestellten und eine fiir die Geschéftsfiihrung. Nun
ergeben sich ganz neue Moglichkeiten der Entwicklung fiir das berufliche Fort-

kommen, ohne das Unternehmen verlassen zu miissen.”

Volker Reichelt erwahnt den Mehrwert fiir bestehende und zukiinftige

Kund:innen: ,,Durch unsere neue Grofde haben wir noch weitere Verhandlungs-
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spielrdume bei den Versicherungsgesellschaften und sind uns sicher, dass wir un-

sere bewihrte Qualitdt dadurch noch weiter steigern konnen.”

Ansprechpersonen, Kontaktdaten, Bedingungen und Leistungen werden sich

durch die Neuaufstellung nicht andern.

MEHR INFORMATIONEN

Hamburger Yachtversicherung Schomacker
Elke Spinneker

Katharinenhof, Zippelhaus 2

20457 Hamburg

eMail: elke.spinneker@schomacker.de

Tel:0170/5220333

UBER DIE HAMBURGER YACHTVERSICHERUNG SCHOMACKER

Seit mehr als 50 Jahren bietet die Hamburger Yachtversicherung Schomacker umfassende Versiche-
rungslésungen im Bereich Wassersport und Privat. Erfahrung, Zuverldssigkeit und ein ausgezeichnetes
Preis-Leistungsverhéltnis haben das Unternehmen zu einem der flihrenden Versicherungsmakler in
Deutschland gemacht. Im Mittelpunkt der Tatigkeiten stehen ein umfassender und persoénlicher Service,
von der Angebotsanfrage bis zur prompten Schadenabwicklung. Als unabhéngiger Versicherungsmak-
ler ist die Hamburger Yachtversicherung Schomacker an keine Versicherungsgesellschaft gebunden

und arbeitet nur mit namhaften Versicherern zusammen.

www.schomacker.de

Uber die HBC-Gruppe

Die HBC-Gruppe zahlt zu den fliihrenden Versicherungsvermittlergruppen. Mit einer breiten Palette in-
novativer Produkte und maRgeschneiderter Losungen bedienen die Unternehmen der Gruppe sowohl
Geschaftskunden, als auch Privatkunden. HBC steht fir Kompetenz, Zuverldssigkeit und eine positive
Erfolgsbilanz in der Branche. Durch kontinuierliche Expansion und den Eintritt in neue Markte setzt
HBC seine Wachstumsstrategie konsequent um und stérkt seine Position als verldsslicher Partner im
deutschsprachigen Raum. Die HBC-Gruppe umfasst heute mehr als 350 Mitarbeitende. Die Unterneh-
men in der Gruppe kooperieren, um auf die Veranderungen innerhalb des Marktes zu reagieren und sich
so in die Lage zu versetzen, die aufkommenden Chancen und Vorteile aktiv zu nutzen.

www.hbc.insure



